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农产品电子商务发展现状及对策分析

朱 晶

江西文理技师学院

【摘要】农业,是我国国民经济的基础,如果将国民经济比作一座大厦,那么农业将作为基石,所以,农业的

发展与创新,直接决定着国民经济的发展与进步。随着互联网技术的发展以及移动终端技术的普及,电子

商务成为越来越被人们所接受的销售与购买方式,于是,农产品电子商务也应运而生,本文在对农产品电

子商务发展现状进行分析的基础上,并对相关问题提出相应对策。
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引言
“互联网+农业”对我国的农业销售模式产生了

深远的影响,电子商务销售模式一方面为农民提供

了一个新的销售渠道,打破地域与时间的限制,可以

提高销售量与销售额,从而实现增收;另一方面也为

消费者提供了更多购买选择,提高了生活质量。但

是,因为我国农产品电子商务技术起步较晚,普及度

较低,在看到它发展迅速的一面时,也应看到它面临

的问题。

一、农产品电子商务发展现状
(一)发展迅速,交易额剧增

截止到2019年末,已经有856个县、区发展了

农产品电子商务,带来了近3000万个就业岗位,为
农村人员提供了再就业机会,实现了将近3500亿元

的交易额,为农民增收脱贫助力。目前,规范的大宗

农产品交易市场已经有
 

300
 

家,达
 

15000
 

亿元的交

易额,同比增长
 

50%,主要包括中国果品交易中心、
赣南脐橙电子交易市场、阿里巴巴等。

(二)农村的物流制度缺陷制约发展
电子商务只有配合物流体系的完善,才能够真

正发挥助农民脱贫增收的作用。但是,在现实中,一
方面一些农产品的保质期有限或者易破损,如土鸡

蛋,新鲜蔬菜,海鲜等,这就需要良好的保鲜冷藏仓

库,但是,由于电子商务没能形成规模,自建仓库成

本过高,很多情况下都只是有很小的仓库或者根本

没有仓库;另一方面,在一些偏远地区,运输成本过

高,或者在一些更偏远的地区,依然存在着道路不通

的情况。物流问题一直是制约农产品电子商务发展

的问题。

(三)缺乏专业人才
在鼓励大学生创新创业和农民工创业的浪潮之

下,越来越多的青年才俊选择回乡创业,这对于农村

的发展来说,是个可以注入新鲜血液的好事情。但

是,专业人才才可以做好专业的事,就农村电子商务

来说,首先需要熟练掌握计算机技术的技术性人才,
也需要灵活敏锐的销售人才,也需要对瞬息万变的

市场做出正确决策的复合型人才。

(四)认知淡薄
农村地区,受到受教育程度较低,生活区域封闭

导致眼界不开阔,不愿意接受新鲜事物以及传统生

活观念的影响,农村中的人们对于网络技术的认知

与利用存在着滞后性,一些农民存在着这样的想法,
应不应用电子商务,只要最后把自己的农产品卖出

去即可,电子商务看不见钱,也不知道卖给谁,还不

如直接卖出去。于是,现在很多农民依然习惯于去

当地农贸市场摆摊、批发给小商贩等传统的销售模

式,而没有应用网络销售模式。

(五)分散经营,农产品缺乏标准化与品牌化
在目前的电子商务经营模式中(平台卖货,微信

朋友圈卖货,农场基地供货),都未形成规模效应,主
要还是以分散经营为主,但是,要想在激烈的市场竞

争中立于不败之地,规模、质量、品牌都是取胜的主

要因素。但是目前看来,我们缺少规模经营,农产品

缺少标准化与品牌化。

二、农产品电子商务对策

(一)完善农村物流体系
只有建立与农产品电子商务相适应的农村物流

体系,电子商务的优势才可能真正发挥出来。一方
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面,要建立农产品存贮基地,以应对一些农产品的容

易变质、破损的问题,从而减少农产品的损耗。另一

方面,要加大农村的道路设施建设,既要提高农产品

的配送速度,也要加大农产品的物流配送范围。

(二)培养专业人才
建设与农产品电子商务相适应的人才制度,急

需培养一批掌握计算机技术、熟悉农业理论、懂得营

销策略的复合型应用人才。这就需要政府,社会,个
人的三方面相互配合。从政府层面来说,需要为培

养人才制定制度框架,提供资金支持;从社会层面来

说,需要积极引导,鼓励人才向该专业领域流动;从
个人角度来看,需要个人将个人命运与国家命运相

连,将自身奋斗历程投入进国家发展浪潮之中。

(三)强化对农产品电子商务的认知
只有在对一件事产生真正的认同之后,才可以

产生自己的意识从而转化为行动。如果想要发展农

产品电子商务,最重要的是需要农民对电子商务产

生真正的认同。可以从以下两点来做:第一,加强农

民对电子商务上理论的认知,讲述电子商务的定义,
发展理念以及未来的发展趋势,最重要的是,农产品

电子商务可以为农民带来的切实利益。第二,在实

践操作层面对农民进行培训,如一些电子商务平台

的运用,计算机的基本操作技术,网络交易的支付应

用系统认知以及售后服务演示等。从理论到实践的

学习,可以加强农民对电子商务模式的认知水平。

(四)规模经营,提高农产品标准化与品牌化
在“互联网+”的时代背景下,可以预见的是,谁

要是踏上了互联网的列车,谁就将是面对着飞速发

展的趋势。电子商务交易平台以其不受时间地点限

制的快捷方便交易方式,越来越为人们所接受,潜移

默化的改变着我们的生活。于是,电子商务也一定

会在农业领域大放异彩。但是在面对很多同质化竞

争的农产品行业,农产品想要占领市场,除了销售渠

道先进之外,最需要做的是提高自己品质,这才是核

心竞争力。提高农产品品质可以从以下方面进行:
第一,进行规模经营,打破分散经营的模式,形成规

模效应,减少经营成本,提高抗风险能力;第二,严格

制定生产标准,确保农产品质量,这是农产品立于不

败之地的根本。第三,形成从生产到加工的产业链,
严格按照与国际接轨的生产标准进行,并与当地的

文化特点进行结合宣传,形成自己的品牌优势。

三、结束语
在紧跟时代步伐的背景之下发展农产品电子商

务,迎来了很多惊喜但也面对着很多挑战,根据农产

品电子商务发展现状我们提出相应的对策,我们坚

信,农产品电子商务会越走越远,为越来越多的人带

来便利。
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